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Krasny den priatelia.

Gratulujem vam k vadmu rozhodnutiu investovat’ do tejto knizky. Verim,
ze ste sa rozhodli spravne!

Rozhodli ste sa spravne, ak...

... vas uz nebavi neustale vyvolavanie na studené kontakty

a dohadovanie si stretnuti s fudmi, ktori o vas pravdepodobne ni¢
nevedia, mozno o vas nikdy nepoculi, nemaju vas radi a mozno vam aj
tak trochu nedéveruju.

Rozhodli ste sa spravne, ak vas nebavi pocuvat’ v teleféne nie,
nemam zaujem alebo ak su na vas dokonca ludia hrubi, neprijemni
az zli.

Rozhodli ste sa spravne, ak chcete zazit’ obrovsky narast vasho
podnikania a vyuzit’ na to silu internetu a socialnych sieti.

Rozhodli ste sa spravne, ak ste ochotni makat na vaSom podnikani
a chcete zvy$ovat vade predaje bez natlaku a manipulacie @)

V tom pripade je tato kniha prave pre vas. Prosim, pripravte si teply
napoj, pohodine sa usadte a pokracCujte v Citani. Verim, ze si tuto knihu
stihnete precitat za par hodin.

Este pred tym, ako zacheme
DOVOLTE MI MALU OTAZKU:

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahanat predaje a nechat [udi, nech sa vdm ozvu sami.
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,<Zaujimali ste sa uz niekedy o to, ako pravidelne ziskavat’ este
viac klientov z internetu, ako ziskavate doteraz?*

Boli ste uz niekedy na webinari na tato tému?
Alebo ste si kupili seminar, tréning, online kurz, knihu alebo ebook?
A boli vSetky z nich skvelé?

Stalo sa vam niekedy, Ze ste napriklad Citali knihu a uz po par stranach
ste si povedali:

» 1y vole, prec¢o to vbbec robim? Preco Citam tieto sracky? Ved'to je len
jedna velké strata asu! "

NiC ste sa v danej knihe nedozvedel.

Len ste si preéitali kopec motivaénych zvastov a pribeh o tom, ako
autor knihy ,,rychlo a Fahko“ zbohatol.

Aky je on ,majster svetla” a kolko stoviek az tisicov eur mu musite
zaplatit’ za to, aby vam dal navod, ako na to. Velmi dobre to poznam,
sam som si tym presSiel. A knihy a produkty tohto typu nenavidim. Som
na ne doslova alergicky.

A to ma vedie k tomu, aby som vam dal odpoved na tuto otazku:

Preco si musite
precitat tuto knihu prave teraz?

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Nedavno som robil prieskum medzi kontaktmi v mojej databaze
a priatelmi na Facebooku.

A zistil som nasledujuce (pre mna do istej miery Sokujuce) vysledky.

Ludia chcu priemerne zarabat’ z webu mesacne — 2674€ (ked’ som
dal pre¢ extrémy v Style 150 000 — milién eur mesacne)

Je na vas posudit, Ci je to podla vas vela alebo malo.

Co ma v&ak prekvapilo bolo, Ze len 15,5% opytanych zaraba priemerne
viac ako 1000 eur mesacne z webu.

To znamena, ze az 84,5% vSetkych opytanych zaraba vd’aka webu
menej ako 1000 eur mesacne.

A z toho 84,4% menej ako 500€ — Co je pravdepodobne, v Cistom,
menej ako minimalna mzda. Neviem, nevyznam sa, lebo tuto Statistiku
nesledujem uz dihé roky a to od momentu, kedy som zacal podnikat.

Druha vec, ktora ma Sokovala eSte viac bola, ze:

Len 21,4% opytanych investuje do reklamy viac ako 500€ roéne. Co
je o chlp viac ako 40 EUR mesaéne. Co je zanedbatel'na ¢iastka, ked’
ju vezmete ako investiciu do vasho podnikania. 1,33€ denne?!

O to menej prekvapivym udajom bolo, Ze 20,2% sa investicia do reklamy
vratila niekolkonasobne.

Preco?

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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VsSimnite si, Ze toto Cislo sa takmer na vlas zhoduje s poc¢tom ludi, ktori
investuju do reklamy viac ako 500 eur ro¢ne (21,4% investuje viac ako
500€ ro¢ne a 20,2% sa investicia do reklamy vratila mnohonasobne).

Co to znamena?

Da sa z toho odvodit zaver, ze:

Ludia, ktorym web zaraba viac ako 1000 eur mesacne investuju do
reklamy a vedia, ako dosiahnut’, aby sa im investicia do reklamy
vratila niekol’konasobne.

ESte pred tym, ako vam ukazem, ako na to si musime par veci vyjasnit.
Hlavné je, aby ste pochopili...

O com tato
kniha rozhodne NIE JE!

Tato kniha nie je o tom, ako vybudovat’ vel'kua fanpage a potom na
nej zarobit'.

Ani Du$an Sulov, $pecialista na investovanie, ktorého stratégiu a skvelé
vysledky vam v tejto knihe predstavim nemal (a doteraz ani nema) vela
lajkov.

Prave naopak.
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Dusan je skvely v tom, ako dokaze premienat reklamu na stretnutia
s klientami. Ked som ho naposledy konzultoval, tak mi prezradil, ze mu
web za poslednych 5 mesiacov vygeneroval 90 konzultacii.

wOow!

A to ma jeho fanpage ,Specialista na investovanie v momente pisania
tejto knizky len 617 lajkov. A v Case pripadovej Studie, ktora vam
ukazem mala asi tak polovicu. Ak nie menej.

Nie je to ani o tom, ako minut’ miliény eur do reklamy a ¢akat’ na
vysledok.

Ukazem vam spdsob, ako som zarobil na reklame este skor, ako sa
vObec dostali ludia na konzultaciu so mnou.

Tato stratégia nielenze sp6sobila, ze som mohol investovat' stale viac
a viac do reklamy, ale chodili mi na moje konzultacie aj ovela lepSie
pripraveni fudia, ktori mali pocit, Ze ma poznaju a chceli moju pomoc.

Nie je to ani o tom, ako vybudovat’ zlozité funnely, kde je zapojena
automatizacia, ze by sa za riu ani v NASA nemuseli hanbit’.

Ak ste si to este nahodou nevsimli, tak sa vam musim s nieCim priznat.

Aj ked’ ma online marketing a predaj zivi uz od roku 2015, tak sam
som upline netechnicky typ.

Tu je konkrétny priklad:

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Raz, ked si ma Martin Mazar, pozval ako hosta na webinar, tak som sa
musel poCas vysielania odhlasit’ a prihlasit, lebo som nevedel, ako sa da
zastavit' zdielanie obrazovky.

Pouzivam uplne jednoduché stranky, maily a podobne, o ktorych som
presvedceny, Ze by ich zvladla vytvorit' aj moja mama (a mozno aj tvoja).

A to si moja mama eSte donedavna pytala pomoc s nahravanim serialu
na video a podobne. Ajked uz byvam viac ako desatroCie mimo mdjho
rodiska (a video je riadny archaizmus, z doby kamennej) :-D

Nie je to ani o neustalom tvoreni stale nového a nového obsahu.

Ukazem vam priklad manzelom Suchalovcov, ktori mali neskutoénu
navratnost investicie do reklamy.

70 ku 1.

Ano, za kazdé jedno euro, ktoré vlozZili do reklamy sa im vratilo 70€
Cistého zisku.

A na propagaciu svojho podnikania v tom Case nepouzili ani jeden jediny
clanok, ani jedno jediné video. Len reklamu a predajnu stranku.

Avsak...

MUSIM VAS VAROVAT!

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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V tejto knihe vam ukazem niektoré uzasné vysledky, ktoré som dosiahol
ja alebo niektori z moji skvelych klientov (vid' priklad manzelov
Suchalovcov z predchadzajucej strany).

Ale, nebudem ako niektori ini F'udia, ktori vam povedia:

,DokazZete to aj vy. Len tak, s prstom v nose, za 6 minut a dokonca
nebudete musiet ani vyliezt' z postele”

(OK, to posledné je mozno pravda — ak zvladate robit’ hovory po leziaCky
a predavat na nich @)

Pravdou je, Zze neviem, €i to dokazete.

Ukazem vam par Cisiel, na ktoré som hrdy. A chcem vam ukazat, ako
skvele to fungovalo mne a mojim klientom.

Rozhodne vam neslubujem konkrétne vysledky. Nie som ziadna
vedma. Pravdepodobne nepoznam vas, ani vase podnikanie.

Pozrite, nebudem vam tvrdit, ze na tom nebudete musiet zamakat.
Nebudem vam tvrdit, ze zbohatnete za noc.

Ukazem vam, ako som to urobil ja, ale pravdepodobne vas
nepoznam. Nebudem urazat’ vasu inteligenciu a tvrdit’ vam, ze to
urcite dokazete.

A aj keby som vam poznal, tak vam nem&zem nic€ slubit...Kazdému to
funguje nejak inak... ESte stale som vas neodradil?

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Vyborne, tak podme dale;j:

Toto rozhodne
NIE JE pre l'udi, ktori...

...chcu ,,nic nedelat a vydelat!*

Nie, nenauc€im vas spbsob, ako predat hovno v pozlatke a tvarit sa, ze je
to zlato. Proste nemam navod na vSetko. Nie som Ziadny guru.

Sam by som taky navod chcel, ako ni€ nerobit a zarobit' (nie
podvadzat!), ale viem, Ze taky navod proste neexistuje.

Musite mat’ kvalitnu sluzbu a byt SpiCka v tom €o robite a musi vam
zalezat na dobre vasich klientov. Rozhodne to nie je pre ludi, ktori...

...su falosni experti.

Len sa tvaria, ze im zalezi na dobre ich klientov, ale nemaju kvalitné
sluzby. Zalezi im len na tom, aby predali za kazdu cenu.

Nevedia predavat’ nazivo a myslia si, Ze internet ich spasi. NESPASI!

Internet je len médium a je ako lupa, on len zvyrazni to, ¢o uz vo vas je.
NiC viac, ni¢ menej. Taktiez to nie je pre fudi, ktori...

...nenavidia preda;.

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Mylne si myslia, ze vSetci ¢o robia marketing su len oby¢€ajni
Sarlatani a ich jedinym ciefom je bohapusto klamat ludi.

A pritom suhlasim a na 110% sa stotoZriujem s vyrokom Du$ana Sulova,
ktorého som vam uz spominal, ktory povedal:

»~Nehladam klientov pre svoje produkty. Hladam najlepSie produkty pre
svojich klientov.*”

Nechapu, ze cielom marketingu je vzdelavat’' I'udi a ukazat’ im, ze im
vasa sluzba dokaze poméct’ (alebo nedokaze! — také su moznosti).

Nie su ochotni investovat’ do reklamy, lebo ju beru len ako nutné zlo.
Milujem vyroky mojich klientov.

Andrej Cerny povedal:

~Reklama musi byt, aj keby na chleba nebolo”

A Tomas Porubsky ho doplnil:

~Reklama zabezpeci, aby na chleba bolo*

...chcu stale vymyslat’ koleso od znova.

Radi si komplikuju veci a ,mieSaju hrusky s jablkami.”

Studuju v8ade a vsetko a....
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...tu sa im zapaci jedna vec, tam sa im zapaci druha vec. Nechapu medzi
nimi suvislosti a nakoniec vytvoria len akysi zlepenec. (Toto voooobec
nie je politicky vtip!)

A Casto to dopadne ako v pribehu o Psic¢kovi a Macicke, ked varili. Dali
dokopy kopec chutnych ingrediencii a uvarili poriadnu hnusku, ktora sa
nedala jest.

Toto som presne zazil, ked som si uz myslel, ze som vynikajuci
copywriter, autor predajnych textov. Napisal som predajnu stranku tak,
Zze som polepil dokopy veci, ktoré som urobil v minulosti a pacili sa mi.

A vysledok?

Nula predajov = NULA EUR = NIC! ®

Tak som v polke kampane ,stiahol usi,“ potlacil svoje ego a zobral do ruk
moju knihu: 12 krokov, ako vytvorit' neodolate/nu ponuku.

A na jej zaklade som prekopal celu predajnu stranku. Vysledok po
Uprave?

+ 1235 EUR ZA 2 DNI.

Viem, ze to nie su miliény, ale hocikedy by som vymenil
zanedbatelnu investiciu do tejto knizky za 1235 EUR v zisku, vy
nie?

Ked' uz sme pri tom...

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Dovolte, aby
som sa vam predstauvil

Volam sa Peter Celko a som marketingovy konzultant a stratég.

Narodil som sa v roku 1988 (Ziadnu symboliku

v tom prosim nehladajte @)) v mesteéku pri
hraniciach, v Lucenci.

Zvysovaniu predajov, vd’aka online marketingu
sa venujem uz od roku 2015.

Momentalne zijem v Banskej Bystrici a ako zvyknem hovorievat ja, som
stastne rozvedeny. Aj ked mojej ex-manzelke Lenke vdacCim za vela.

Pomahal som takym celebritam online sveta ako su Andy Winson, Martin
Mazar, Erik Hoffmann, Rudo Kovac, Peto Stankovsky a Petr Popek.

Okrem toho medzi mojich klientov patria aj tradi¢nejSie offline biznisy,
ako su financaci, realitaci, fudia, ktori robia sluzby na mieru (+ mam tam
aj Specifika, ako su napriklad joga Studio alebo pani venujuca sa
declutterinu).

V tejto knizke vam okrem iného ukazem aj spésob, ako som
investoval mojich viastnych 556,81€ do reklamy a ziskal vd'aka
tomu prijem 3783,33€.

Tento systém mi vygeneroval 16 hovorov, z toho 9 z nich sa stalo mojimi
klientami. Mal som 56,25% uspesnost na hovoroch a navratnost
investicie 5,7 ku 1.

Co to znamena?
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Kazdé euro investované do reklamy mi prinieslo 5,70 EUR ¢istého
zisku.

Ako sa hovorilo v seriali Cernobyl:
»,INot great, not terrible. Nie skvele, ale ani zlé.”
Podme teda na to!

Vedeli ste, ze...
Existuju len
3 TYPY LUDI

Sedel som na platentom webinari Franka Kerna a Granta Cardoneho
v nemom Uzase. ,Krasne* sklofiujem americké mena, ze? @

Vstupenka na vysielanie ma stala 47 dolarov a neubehlo ani 5 minut
a Frank s Grantom uz hovorili nieCo v Style (budem ich parafrazovat):

,Pravdepodobne viete, Ze na konci tohto vysielania vam ponukneme
daco drahSie na kupu. Preto, ak uz teraz VIETE, ze CHCETE od nas
NAKUPIT, tak kliknite na tlagidlo pod tymto videom a ziskajte bonusy pre
prvych 10 najrychlejSich®

Nepamatam si presne, €i to bolo prvych 10 najrychlejSich, alebo 15
alebo 20, ale podstata je niekde uplne inde.

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Pravdepodobne najlepsi marketér (Frank Kern) a najlepsi predajca
(Grant Cardone) na SVETE sa s tym ,,nesrali“ a dali ponuku hned’ na
zacCiatku. A potom ju eSte mnohokrat zopakovali poc¢as vysielania

a €o je dolezitejsie, tak aj po samotnom vysielani.

Co ma prekvapilo este o kusok viac, ako to, Ze dali tuto ponuku ,tak
skoro” je, ze isté percento ludi im na Au reagovalo a nakupili.

Ano, s nad$enim pisali do komentarov, Ze prave investovali 997 dolarov
do ich online tréningu s nazvom Intend Based Branding.

ESte prekvapivejSie pre mna bolo, Ze ma to vébec nenahnevalo...

... nenahnevalo ma, ze chalani dali tuto ponuku hned. Nebola vébec
natlakova, prave naopak.

Bral som to uplne v pohode a tak isto aj niekolko desiatok fudi, ktori boli
spolu so mnou na zivom vysielani. Po uvodnej ponuke nam odovzdali
naozaj hodnotné know how. A svoju ponuku potom este niekolkokrat
zopakovali.

Teraz si mozno hovorite, Pet'o to znie sice super, ale fungovalo to aj
na teba? Investoval si aj ty 997 dolarov do tohto online tréningu?

Ano, samozrejme, Investoval! Len som ,potreboval“ trodku viac
presvied€ania. Potreboval som este o kusok viac ,popostréit.*

Proste som si povedal, ze pdjdem do toho, len ked mi k tomu pridaju ako
bonus aj rocné Clenstvo vo Frank Kern Inner Circle (kde mesacné
Clenstvo stalo 397 dolarov a mate pristup k Frankovi a jeho timu).

Pridali?
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Pridali @

Dostal som vSak ovela viac, ako len pristup k tomuto tréningu a Frankovi
a jeho timu, bolo to vzdelavanie. Skola Zivota.

Vdaka tomu som v praxi, na vlastné oCi mohol vidiet, Zze existuju 3 typy
Pudi:

1. Dnesni kupuijuci — toto je najmensia skupina fudi, na ktoru sa
vacsina ludi zameriava. Toto su najlepsi kupujuci. Chcu nakupovat
tu a teraz, prakticky ihned.

Nebojte sa im davat ponuku okamzite.

Toto su fudia, ktori nakupili hned' na zacCiatku vysielania webinaru
(ak neviete, o Com hovorim, tak si precCitajte moj pribeh, ktory
zacCina 2 strany dozadu, pri nadpise existuju len 3 typy ludi)

2. Buduci kupuijuci — ludia, ktori vedia, Ze maju problém a hladaju
rieSenia, ale eSte nie su rozhodnuti, Ze od koho kupia. Toto su
ludia, ktori nakupili poCas alebo po vysielani webinaru.

3. Nekupujuci — najvacsia skupina ludi, na ktorych ide vasa reklama

a nemate ani najmensiu Sancu im predat. Toto su ludia, ktori sa
ani nezucastnili na vysielani webinaru.

A tito kupujuci sa eSte dalej delia:

DNESNIi KUPUJUCI = HORUCE PUBLIKUM.

Pozna vas, ma vas rado a dbveruje vam dostatoCne na to, aby chceli od
vas kupit vaSe sluzby. A potom su tu buduci kupujuci, ktori...

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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BUDUCI KUPUJUCI SI DELIA NA:

- Teplé publikum — vedia, Ze maju problém a hladaju rieSenie.
Vedia, Ze existujete a potrebuju odpovedat na viacero otazok.

- Studené publikum - vedia, Ze maju problém alebo sen, ktory si
chcu splnit, ale ani len netus$ia, Ze existujete (a pravdepodobne
nepoznaju vase rieSenie)

NEKUPUJUCI = NIKDY OD VAS
NEKUPIA, KYM SA IM NEZMENI SITUACIA

Je to napriklad vtedy, ked predavate psie jedlo majitelom maciek. Oni
vas produkt nikdy nekupia, lebo nemaju potrebu.

Tu dochadza k najvacsiemu plytvaniu v reklame. Napriklad v televizii,
radiu alebo novinach ¢i billboardoch. Ponuky na nich vidia hlavne fudia,
ktorych to vbbec, ale vObec nezaujima.

Ku kazdej z tychto skupin sa treba spravat inak. Teraz si ukazeme ako!
Dnesni kupujuci = horuce publikum
Toto nie je 1. April.

Potil som sa! Viac ako obvykle.
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BOL prvy April...

...a ja som prave odoslal najkratsi emailov v mojom zivote. A to som
ich odoslal uz doslova stovky, ak nie tisice.

Mal som stres, Ci to bude fungovat. Nevedel som, €i mi vébec niekto
odpovie.

A ak ano, ako budu ludia reagovat™?

Budu sa hnevat? Tesit? Budu chciet moju pomoc?

Mal som pocit, ze sa celu vecCnost' ni€ nedialo, tak som...

Skopiroval text emailu, troSku ho upravil a dal aj na méj osobny profil na
Facebooku.

A TO SOM NEMAL ROBIT!

Ubehlo desat’ minut a mne prislo 11 odpovedi na email!

Konecnym vysledkom bolo 149 komentarov, ako mézete vidiet na
screenshote tohto statusu:
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= . Peter Celko e
‘1 1. aprila - & »

Ked chces, aby som ti osobne
pomohol ziskat’ viac klientov z

internetu, tak napis do
komentarov: Ano, chcem! @ a
poslem detaily(Y)

O Tomas Porubsky, Peter Fichna a 13 dal3ich 149 komentarov
o Paéisamito () Komentovat' &> Zdiefat
Zobrazit 20 dalSich komentarov 50z70

(A ano, polovica z nich boli moje odpovede, takze realne to bolo okolo 74
zaujemcov)

Kedykolvek Ma prilohu Komu: Peter Celko Nepreéitané

Oo- ¢ : 1-61z61

oto nie je 1. April

Toto nie je 1. April

Re: Toto nie je 1. April

Tomas, Peter Re: Toto nie je 1. April
FB, Peter, FB Re: Toto nie je 1. April - Dria st

Peter Re: Toto nie je 1. April

Re: Toto nie je 1. April

Re: Toto nie je 1. April

a image.jpg

richie32, Peter Re: Toto nie je 1. April

Vladimir, Peter Re: Toto nie je 1. April
Zuzana, Peter Re: Toto nie je 1. April

Adriana, Peter Re: Toto nie je 1. April

a 61 emailovych odpovedi :-)

Samotny email vyzeral takto:

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Ahoj.

Ak chces, aby som ti osobne pomohol ziskat viac klientov z internetu, tak
daj odpovedat’ na tento emial a ja ti poSlem detaily.

S pozdravom
Peo

PS: Toto nie je 1. aprilovy Zart.

Ni¢ zlozité @)

Je to ako keby ste ludom povedali: ,Mam pre vas kolaciky, chcete?*

(Ked som tento priklad spominal mojej priatelke Stanke, tak ma skoro
,zjedla® — miluje kolaciky a ja milujem ju <3)

Proste som, v emaili aj statuse:

1. Ponukol pomoc (Ked' chces, aby som ti osobne pomohol s X)

2. Ponukol benefit, ktory ziskaju, ked'’ si vyZiadaju moju pomoc
(to je to X — v tomto pripade ziskat viac klientov z internetu)

3. Dal inStrukcie, ¢o maju urobit (tak potom Y — daj odpovedat’ na
tento email alebo napi§ do komentarov Ano, chcem!)

4. Prezradil, ¢o sa stane potom, aby nemali obavy (poslem detaily)

Cely vzorec potom vyzera nasledovne:

,Ked chcete, aby som vam pomohol s X, tak potom urobte Y a stane sa
Z.“— Ako vravim, nic¢ zlozité.

Napadlo mi, ze vel'mi vela l'udi komplikuje veci a ponuky, preto som
si povedal, ze to urobim vel'mi jednoducho (dokonca na 1. Aprila).

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Na komentare som odpovedal: ,Ahoj, detaily vid v sprave @)“ a v sprave
som posielal link na ponuku mojej pomoci zdarma (vtedy za zalohu 17€).

Ahoj Michal,

dakujem ti velmi pekne za tvoj zaujem. Tu s0 detaily >> www chcempomoc. sk

S pozdravom

Peo

Takto vyzerala odpoved' v emaili. Vid’ obrazok nad tymto textom.

A nie, nebola to ziadna automatizacia. To meno som tam vzdy pisal
osobne. Bola to poriadna makacka, pri 61 odpovediach.

Na stranke, kam som ich posielal nasli 'udia kratky popis, ako to
prebieha:

- Vymyslel som klientom stratégiu na mieru

- Zavolame si cez Skype, 1 nal

- A ak Clovek nebude spokojny, tak mu darujem kurz v hodnote 97
EUR

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Chcete, aby som pre vas navrhol marketingovu
stratégiu, ako ziskavat eSte viac klientov
z internetu na mieru, Uplne zdarma?

7 kancelarie Petra Celka _—

v Banskej Bystrici @Q"

Py

Maj, 2020 '
Vyhradil som si ¢as, aby som pre vas mohol osobne pripravit ‘ -

marketingovu stratégiu, na mieru

Zavolame si cez Skype a doslova pripravim marketingova stratégiu na mieru, pre vas

a vase podnikanie.

Ked budeme hatovi, tak vam poslem zaznam z hovoru a moje poznamky, aby ste to vedeli
okamzite aplikovat do praxe.

Ako to bude prebiehat?
Zacnem vam pomahat este skor. ako si zavoléme
Pozriem sa na vas web, prejdem si vietkymi procesmi a budem si véimat, ako vSetko funguje
a £o by som navrhol vylepsit
Potom si zavolame, jedna na jedna

PouZijeme na to Skype, aby sme si mohli navzéjom zdielat obrazovky a aby som vam mohol

nazivo ukazat, ¢o mam na mysli
Vsetko vam pripravim na mieru, §peciaine pre vase podnikanie, na zékiade toho, ¢o mi

prezradite o vasich cieloch, sposoboch ziskavania kontaklov a predaja

Je to zdarma a
nie je v tom Ziadny hacik

&o vas pravdepodobne vedie k otazke: "Peto, preéo by si toto vietko robil uplne zdarma?"
Budem k vam uprimny. Toto je jeden zo spdsobav, ako ziskavam klientov.

sté percento fudf ktorym takto pomédham ma na konci poziada, aby som im s tym pomohol

a zaplatia si moje sluzby. Moje sluzby stoja 97€ na hodinu.

Ked sa tak stane, tak vam presne poviem, aké stranky vytvorit, o na ne napisat, ako ich
prepojit, aky obsah tvorit, aké maily napisat' @ mnohé dalsie uZitoéné veci. Vy uz nemusite

mysliet na ni¢
TekzZe, toto je moja "skryta motivacia"

Avsak

NEBUDEM na vas tlacit
Ani néhodou

Nebudem na vés tlacit. aby ste sa stali mojimi klientami, lebo necham hodnotu mojej pomoci

zdarma, aby prehovorila za miia

Verim, Ze kampaifi, ktord pre vés navrhnem zdarma dokaZe transformovat vase podnikanie od

zékladov.
Garantujem vam to.
Ale to by predsa mohol povedat kazdy, no nie?

A proto som ochotny slibit vam toto

Darujem vam online kurz

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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v hodnote 97 EUR, ak sa vam to nebude pacit

Ak mi pocas nasho rozhovoru poviete, Ze sime spolu len strécali Cas, tak vam okamzite

darujem online kurz v hodnote 97 EUR, ako odskodné za hodinku, ktord spolu stravime
Nie je v tom ziadny hacik. Ziadne "male pismena"

Zzkladom je, Ze vam navrhnem marketingov(i stratégiu na mieru a dam vam aj zéznam z nase|
konzultédcie a moje poznamky, aby ste ju vedeli uplatnit’ prakticky okamZite

Potom sa mozno budete chciet stat’ mojimi klientami. A mo2Zno nie. Ja na vés nebudem tlacit

A ak si budete mysliet, Ze ste so mnou len stracali Cas, tak vam darujem kurz v hodnote 97
EUR

Ked chcete ziskat' marketingovu stratégiu na mieru, zaznam z konzultacie a moje
poznamky, tak zacnite hned' teraz a vyplnte formularu pod tymto textom.

Chcem vediet viac >>>

POTREBUJES POMOC?

NapiE mi na peter.celko@namaximum.eu, alebo zavolaj na 0942 420 290.

Potom Klikli na tlacidlo s textom Chcem vediet viac >> a vyplnili svoje
meno, priezvisko, telefonne Cislo a email.

Po zadani kontaktnych udajov sa dostali na druhu stranku, kde boli
detaily. Tato sluzba nebola pre vSetkych.

Museli:

- Uz mat fungujuce podnikanie
- Byt ochotni investovat do reklamy
- Vediet nasledovat jednoduché inStrukcie

Plus som ich Ziadal o uhradenie 100% vratnej poistnej zalohy, ktora sluzi
ako poistka na to, aby fudia priSli na hovor.

Vratil by som im ju, ak by neboli spokojni a naviac by dostali kurz
v hodnote 97 EUR.

Co sa stalo potom?

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Potom boli presmerovani na objednavkovy formular, kde mohli
zaplatit’ zalohu, pripadne si priamo objednat’ platent konzultaciu (v
tom Case za 97 EUR, dnes uz 200€).

Aby ste vedeli lepSie precitat’ tuto stranku, aj stranku s detailmi ponuky,
tak chodte na www.namaximum.eu/strategia-bonusy a zadajte tam vas
email.

MGj systém vam automaticky posle pristup do chranenej ¢lenskej
sekcie s vasimi bonusmi — vratane detailnych screenshotov tychto
stranok v PDF (uz ich nemam aktivne v tejto podobe — mal som az
prilis vela zaujemcov a preto som musel zvySovat’ ceny).

Je to uplne nenatlakové. Len sa fudi opytate, chcete to a to? Dajte mi
vediet. Dajte odpovedat na email alebo mi napiSte do komentarov
a potom s nimi zaCnete konverzaciu.

Je to uplne zdarma, ale ddlezité je mat pred tym databazu kontaktov, Ci
uz emailovych alebo fanusikov na fanusikovskej stranke alebo priatelov
na osobnom profile.

V koneénom désledku cely tento proces vyzeral takto:

Email

tiastkova ponuka 4\ cela ponuka 4\
| (pomoc zdarma + 3 (s podmienkami a 3

zadanie emailu) zélohou)

Objednavkovy
formular za zalohu

Facebooku
A vysledky?

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Pre tych, o maju radi konkrétne Cisla:

Do 24 hodin od zverejnenia tohto statusu a zaslania emailu sa 187
Fudi dostalo na €iastkovu ponuku. 13 mi nechalo email a 6 zaplatilo
zalohu 17€. Teda si dohodlo konzultaciu a zaplatili mi za to 17€.

Celkovo z toho bolo nakoniec 15 konzultacii a obrat 897€ v platenych
konzultaciach.

Viem, Ze to nie su milibny a ze som vam slubil, ze vam ukazem
stratégiu, ktora mi vygenerovala prijem 3783,33€ - ukazem, len Citajte
dalej a pozorne.

Ale takmer 900€ za par minut prace, napisanie 1 statusu a emailu (a
15 hodin konzultovania ,,zdarma*) nie je zly vysledok, no nie?

Co som mohol urobit lepsie?

- Pouzit niektorého chatbota, na automatické nastavenie odpovede
alebo delegovat odpovedanie na moju asistentku. Ale vobec som
netusil, ze bude taky velky zaujem. Mal som obavy, Ci mi vbbec
niekto odpovie.

- Dat presnejSie instrukcie v emaili, lebo mi niektori ludia poslali len
prazdny email ako odpoved (doslova nasledovali inStrukcie)

Kratke zhrnutie:

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Dnesni kupujuci su najvdacnejsia skupina a najfahSie sa im predava.

Dajte im priamu ponuku a dajte si pozor, aby ste ich nevykecali
z obchodu.

Tu na 100% plati to, ¢o povedal Jay Abraham — jeden z najlepSich
a najdrahS$ich biznis konzultantov na svete:

“

,Niekedy najlepsi spésob, ako predat’ koria je zakriCat' ,KOrn na predaaaj

Buduci kupujuci = teplé publikum
(nie homosexualne :-P)

Peo, Peo...
(Mala vsuvka:

Peo, tak ma volaju moji kamarati a klienti — viem, Ze to znie ako meno
pre somarika, ale tato prezyvka vznikla pri kontakte s Ameri¢anmi, ktori
nevedeli vyslovit , t “ v mojom mene Peto. Nieze by slovo Pitr nebolo
v Amerike rozSirené :-D

Ale podme spat...).
Musime sa ti s nieCim pochvalit.

AHA!

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Mame plny kalendar na August a to sme si mysleli, Ze vtedy su fudia na
dovolenkach.

SUPEEEER ®@

Hovorila mi Zuzka Suchalova na nasej spolognej konzultacii.

Spolu s manzelom Martinom Suchalom, $pi¢kovym zvaraéom (ano,
ditate spravne —- ZVARACOM!) eurépskej, ak nie svetovej tirovne
vlastnia web https://www.skillwelding.com/, vd'aka ktorému
predavaju kurzy zvarania nazivo.

A poviem vam, Ze takéto kurzy rozhodne nie su uplne lacna zalezitost.
V Case, ked som sa s nimi naposledy rozpraval, tak stal den takéhoto
kurzu 150 EUR a kurz bezne trval 10 dni.

Co je okolo 1500 EUR za jeden kurz.

Martin Suchal je $picka v zvarani a vie velmi dobre predavat na
osobnych stretnutiach alebo cez telefon.

Ked sa rozhodol kontaktovat ma, uz mal predajnu stranku, vd'aka ktorej
mu fudia nechavali na seba kontakty a poziadali ho, aby im zavolal a dal
viac informacii (rozumej ,predaj“) kurzy zvarania. Chcel len poradit

a vylepsit ju.

ESte pred tym, ako vam ju ukazem si myslim, Ze potrebujete pochopit...

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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V niektorych odvetviach staci, ze mate len
predajnu stranku so Ziadostou o hovor a poslete
tam priamo reklamu z Facebooku

Ked som sa naposledy rozpraval s manzelmi Stichalovcami, tak jeden
den tréningu stal 150 eur a mali navratnost investicie do reklamy az 70
ku 1.

Tu je priklad prerobenej predajnej stranky, ktora funguje:

ZVARACSKE TRENINGY,

vdaka ktorym zarobite mesacne
az 5000 EUR!

Si alebo chces byt' zvarac, ktory vdaka mojmu tréningu bude zarabat’ aZ 5000 EUR a viac na mesiac? Viac ako 35 ludi sa uz presvedcilo o tom, Ze kvalitni
zvaradi sl vyvazovani zlatom. Pri dnesnej situacii, kedy skoly produkujd nekvalitnych zvaracov, ktori po prichode do zahranicia neurcbia pracovnu
(zvaracska) skusku, som sa vdaka mojim 15 ro¢nym skisenostiam rozhodol robit' zvaracské tréningy. Pod mojim individualnym tréningom sa z teba
stane zvarac, ktory prejde vsetkymi potrebnymi skuskami. Vdaka mojmu treningu skratime proces ucenia viac ako o polovicu, naucim ta top kvalitu
zvarov, odblrame stres a frustraciu z opakovanych chyb.

Moje skasenosti:

2Zvaram viac ako 15 rokov a mam odzvéranych viac ake 22 000 hodin
> Zvaral som v 7 krajinach (Svédsko, Finsko, Holandsko, Nemecko, Polsko, Cesko a Slavensko)

Neexistuje vec, ktord by som nezvaral. Pracoval som na: atdmovych a tepelnych elektrarnach, chemickach,
rafinériach, v potravinarstve, zvaranie na membranovych stenach, zvaranie na zrkadlo, zvaranie na komorach,
zvaranie parovadov, zvéranie plynovodov atd....

A aka je struktura? Preco to fugnuje?

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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1. Doélezité je zacat’ udernym nadpisom a priamym sfubom —
povedat €o to je (zvaracské tréningy) a ¢o sa vdaka tomu naudia,
dozvedia alebo ziskaju (vdaka ktorym zarobite mesacne az 5000
EUR)

2. Potom identifikovat, €i je ¢lovek na tejto stranke spravnym
klientom — Chces byt zvarac, ktory vdaka mdjmu tréningu bude
zarabat az 5000 EUR a viac za mesiac?

3. Pridat’ ¢o najviac socialnych dokazov — Ze to funguje a ludia to
chcu (Viac ako 35 ludi sa uz presvedcCilo o tom, Ze kvalitni zvaraci
su vyvazovani zlatom) a o tom, ze vy ste ta prava osoba, na koho
sa obratit' (cela Cast Moje skusenosti)

4. Benefity, vyhody, ktoré ziska tym, ze investuje — (prejdete
skuskami, skratime proces ucenia na polovicu, odburame stres
a frustraciu z opakovanych chyb — vSimate to zapojenie emdcii?)

Pripravim ta tak, aby sa firmy o teba trhali !

Na kurze zvarania ta naucim len veci z praxe v podobe tipov a trikov, ziadne tedrie a
omacky

Pripravim ta tak, aby si zvladol kazda zvaracska skasku pri pracovnom pohovore

Budes sa ucit' za pomoci dvoch profi zvaraciek v hodnote 2500 EUR + ukosovacky v
hodnate 4000 EUR

V tréningu sa zameriame na problémové miesta ako napriklad: spravne nastavenie
zvaracky, nenatavené hrany, chudobny koren, prepadnuty koren, chybné nadpojenia v
koreni, studené spoje v medzihtisenkovych vrstvach, pory a zapaly vo zvaroch,
vizualnost' zvaru

Pod majim vedenim nemas o stratit' alebo pokazit' — je to nieco ako inkubator
(ochranné prostredie)

Pomaozem ti ziskat' pracu nielen na Slovensku, ale aj v zahranici

Ziskas moju osobnu podporu cez telefon na nasledujicich 12 mesiacov

5. Cela tato €ast’ je o d’alSich a d’alSich benefitoch — zvySovani
hodnoty kurzu

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
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Referencie od spokojnjch Klientov tasto kladené otazky o zvaratskom tréningu

Tomas v predchadzajdcej praci zarabal 600 EUR Martin, kolko trva tvoj tréning? ~
Nauéil som ho zvérat' nerezové potrubie, pravou a Tréning odpor(éam na 10 dni, pocas ktorych si natrénujeme
lavou rukou a teraz pracuje na Slovensku na techniky a sposoby zvarania, aby ti RTG vychadzal.

atomovej elektrarni a zaraba 3000 euro a viac

mesacne. Martin, kde bude tréning prebiehat? Je moZnost ubytovania? v

Pracoval v zahranici vo Svédsku, Juznej Afrike — Martin, preco to vabec robis, ked' mas tolko skisenosti? v
Kapské mesto, Rakasku, Cesku, kde zarabal 5000€

a viac. Kipil sl auto a postavil dom BEZ HYPOTEKY! Ako sa mézem na tréning prihlasit? v

TOMAS - BYVALY PROCESNY KONTROLOR Martin, kofko tvoje kurzy stoja? "

6. Referencie v Style pred a po — vSimnite si, akym Stylom su pisané
referencie. PouZili sme vzorec pred — naucil som ho — po. Pred
(zarabal 600 EUR), naucCil som ho (zvarat nerezové potrubie
pravou a lavou rukou) a po (teraz pracuje na atomovej elektrarni
a zaraba 3000 euro a viac, kupil si auto a postavil dom BEZ
HYPOTEKY)

7. Casto kladené otazky — toto su otazky, ktoré Martin &asto
dostaval na hovoroch. Aby si uSetril pracu s individualnym
odpovedanim, tak sme ich spisali a pridali na stranku.

Okrem iného Casto kladené otazky sluzia aj na zvySovanie poctu
dohodnutych si hovorowv.

Preco?

Ako hovoril Rober Collier, jeden zo zakladatelov modernej reklamy:

,Zacnite s konverzaciou, ktora sa odohrava v ich hlave“

Co tym myslel??
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Ak maju ludia tieto otazky v hlave, tak nad nimi rozmys$laju. A €asto
nedokazu preto vnimat ni€ iné.

A mozno prave preto, ked im na ne neodpoviete, tak si nedohodnu hovor
s vami. Nevnimaju zvysSok stranky, boja sa a vystraSeny Clovek nekupuje

®

Podme dale;.

Ak ta tento tréning zvarania zaujal a chces zvysit' svoju hodinovku, tak vypln kratky formular na konci tejto stranky a my ta budeme kontaktovat' do

24hodin — spoloéne si preberieme celyy priebeh tréningu a tvoje individualne potreby.
Tesim sa na teba a tvoje Gspechy a pokroky.

Martin Sachal
Zoklodatel SKILLWELDING

Meno a priezvisko

Email

8. Vyzva k akcii pomocou vzorca Ak...tak... — Ak ta tento tréning
zvarania zaujal a chce$ zvySit svoju hodinovku (dalsi benefit), tak
vyplh kratky formular na konci tejto stranky a...

9. Vysvetlenie, €o sa stane potom — sluzi ako d’alSie odburanie
strachu - ...a my ta budeme kontaktovat’ do 24 hodin — spolo¢ne
si preberieme cely priebeh tréningu a tvoje individualne potreby
(dalsie benefity)

Vysvetlenie, o sa stane potom je velmi dblezité. Inak fudia maju strach.

Najviac som si to uvedomil, ked som bol na gastro vySetreni. Proste mali
mi pchat do ust hadiCku a odoberat’ vzorku. Brutalna predstava a...

...kym som sedel v ¢akarni a nevedel, Ze ¢o ma Caka, tak som mal
obrovsky strach. Co sa bude diat, ako to bude prebiehat?
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Pohlady ludi boli, ako keby sa ma tam chystali zabit. Asi nikdy som sa

necitil psychicky hor$ie ako vtedy (a to som z Luéenca @) —
samozrejme, zartujem).

Potom som iSiel dnu a sestriCka mi dala extra rychle vysvetlenie:

,Dame vam toto do ust, to vam zabrani v ich zavretiu. Nastriekame vam
znecitlivejuci sprej. Hadicka pdjde dnu, pocitite malé Stipnutie a hotovo®

A ozaj hotovo.

Strach bol v momente prec.

A tak isto to maju aj vasi potencialny klienti. Ked' im nepoviete, Co sa
bude diat, tak sa budu bat a mozno si budu mysliet, Ze na nich budete
tlaCit' a chciet im silou mocou predavat.

Ja viem, Ze vy taki nie ste. Ale vedia to aj oni?

Povedzte im, ¢o sa bude diat, nech su na to pripraveni a uz dopredu si
to v hlave predstavia.

Neviem, kto to povedal, ale bolo to nieco v Style:

LAK Si to vies predstavit, tak to vies urobit

Podme dale;...

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahanat predaje a nechat [udi, nech sa vdm ozvu sami.
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10. Rozlué€enie sa a podpis — V pozitivnhom duchu — TeSim sa

na teba a tvoje Uspechy a pokroky. Martin Suchal — zakladatel
SKILLWELDING

11. Formular s potrebnymi udajmi

Meno a priezvisko*
Email*

el. ¢islo”

Vzdelanie (vlastnite zvaratsky certifikat? Ak ano, aky?)*
Aké mate skiisenosti a prax vo zvarani?*

0 aky druh zvarania mate zaujem?

[ Sahlasim so spracovanim

oDOSLAT

VSimnite si, ze Martin nezbiera len kontaktné udaje (meno, email,
telefén), ale aj d’alSie udaje, ktoré mu pomozu lepsSie sa pripravit’ na
hovor (vzdelanie, skusenosti, o aky druh zvarania maju zaujem).

Vy sami viete, ¢o sa vasich klientov najCastejSie pytate a o vam pomdze
lepSie im pomoct dosiahnut’ ich zelany ciel.

Cely proces
vyzera nasledovne

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahanat predaje a nechat [udi, nech sa vdm ozvu sami.
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ocakavany
telefonny
hovor

Reklama na
Facebooku

Predajna stranka s
formularam

1. Reklama na Facebooku vedie na predajnu stranku s ponukou
kurzov zvarania

2. Ludia vyplnia kontaktny formular

3. Martin im zavola a odpovie na vSetky ich otazky (preda, alebo nie)

Sami mézete vidiet, ze ked komunikujete s teplymi kontaktmi, fludmi,
ktori vedia, ze chcu vyuzit vasu sluzbu, tak to vébec nemusite
komplikovat.

V tomto pripade reklama a predajna stranka nahradia studené
telefonovanie. Reklama ako keby za vas vytocila €islo a predajna
stranka rozpravala za vas.

Dava vam to takto zmysel?

Ja pevne verim, ze ano.

Avsak, horSou spravou je, Ze niekedy nestaci posielat udi priamo na
predajnu stranku.

Niekedy, ked vas [udia vébec nepoznaju a nevedia ¢o robite, tak im
treba sluzbu viacej vysvetlit, aby bola lepSie pochopitelna a aby ju chceli
ziskat. A tu prichadza na rad magnet na kontakty.

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahanat predaje a nechat [udi, nech sa vdm ozvu sami.
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Tu hovorime o fudoch, ktori su...

Buduci kupujuci = studené publikum
(nebojte, nie mrtvolky)

Peo, mam problém!

Zveril sa mi Dusan Sulov, Specialista na investovanie, poCas nasej
spolocnej konzultacie.

Ziskavam sice vela a pomerne lacnych kontaktov, ale nikto odo mna
nechce nakupovat &

Chcem ziskavat kontakty na bonitnych klientov, takych, ktori si budu
moct dovolit moje sluzby a ktori ich budu aj chciet.

Co s tym mam robit?

Neviem, pozrime sa na to spoloCne.

Dusan vyuzival tato stratégiu

otakavany hovor
alebo
stretnutie

Reklama na Ebook: Magnet na . | Predajna stranka s
Facebooku kontakty il formularom

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahanat predaje a nechat [udi, nech sa vdm ozvu sami.
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To je jedna z najlepSich stratégii, ako ziskat kontakty a nasledne
stretnutia s fludmi, ktori patria do studeného publika a zaroven su buduci

Jik

kupujuci. Ale je tam pomerne vela miest, kde sa to méze ,pokazit

Spolu sme si presli cely proces, od A do Z. Od reklamy, cez
ziskavanie kontaktov az po ponuku konzultacie zdarma.

A v tom som to zbadal. DuSan pouzival...

SYR NAMIESTO SOLI

Ako to myslim?

DuSan pouzival nespravny magnet na kontakty.

Casto sta&i mat ako magnet na kontakty aj jednoduchy ebook. Proste
dokument, ktory vytvorite vo worde a ulozite ho ako PDF. Alebo, ked

chcete byt “az moc fancy” - tak mdézte vytvorit vzdelavaco predajné
video.

Nemusite sa v nom ani raz ukazat na obrazovke, staci, Zze nahrate
Powerpoint alebo Keynote (to je powerpoint pre Mac-y) prezentaciu.

Magnet na kontakty ma len tieto dve ulohy:

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahanat predaje a nechat [udi, nech sa vdm ozvu sami.
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Magnet na kontakty ma
len tieto 2 ulohy:

3. Magnet na

kontakty

Vysvetlit vas produkt Ziskat kontakt
alebo sluzbu pre dalSiu komunikaciu

...kontakty na tych SPRAVNYCH [ludi, aby ste s nimi mohli d'alej
komunikovat'.

A tu prichadzame k podobenstvu o syre a soli:

Predstavte si, ze ste polovnici a chcete polovat na jelene (naozaj
neviem, Ci je to legalne).

Co by ste pouzili ako navnadu, keby ste chceli o najviac jelefiov nalakat
do vaSej zahrady, aby ste ich potom mohli postriefat? (urCite to nie je
humanne @).

Pouzili by ste radSej syr alebo sol?

Samozrejme, Ze by ste radSej pouzili sol. Ved kazdému je jasné, Ze
jelene chodia lizat' sol. Ak by ste nahodou pouzili syr, tak by ste urCite
mali zahradu plnu mysi, ale jelenov by ste asi moc neprilakali.

Mozno par ano, ale vacsina z nich by boli asi mysi.

A tak isto je to aj s magnetom na kontakty. NajéastejSou chybou,

ktoru l'udia robia je, ze nevhodne zvolia tému magnetu na kontakty.
Co to znamena?

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahanat predaje a nechat [udi, nech sa vdm ozvu sami.
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Zvolia taku tému, ktorvé pritahuje ludi, ktori su nevhodni a nechcu kupit.
Tak to mal aj Du$an Sulov, ktory v tom ¢ase pouzival ebook s nazvom:

,LAKo aj lenivy ¢lovek mézZe ziskat investovanim 50 000€*

Co myslite, pre€o mu tento ebook sice prinasal kopec lacnych kontaktov,
ale nikto od neho nechcel nakupovat™?

Ktoré je kluCoveé slovo, v tomto nadpise ebooku? (v jeho téme?)

ZADARMO Ebook:
Ako aj lenivy clovek moze
ziskat investovanim 50.000 €
Pripravil som vam prakticky a funkény navod, ako mozete
€o najrychlejsie pomocou investovania ziskat vynos viac
ako 50.000 €

» Praktické a prehladne spracované informécie z praxe

» Okamzité vyuzitie informacii aj pre Gplnych laikov

» Moznosti, kde sa oplatf a neoplatf investovat

> Fungujlice spésoby investovania, ktoré sa osvedcili pocas
poslednych viac ako 100 rokov

a spekulovanim

praxe

Vlastne tie slova su 2 :-)

Kracové slovo v nadpise je... “lenivy” ... takyto nadpis pritahuje
lenivych ludi, ktori pravdepodobne nemaju dostatok penazi na
investovanie. A aj 50 000 euro znie az prili§ dobre, aby to bola
pravda.

Po hovore so mnou zmenil ebook...

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahdrat predaje a nechat fudi, nech sa vdm ozvd sami.
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...na pomocku: Tahak na vyber podielového fondu.

STIAHNITE SI TAHAK ZADARMO:

Pomocka: Tahak
na vyber podielového
fondu

NEINVESTUJTE DO NEKVALITNYCH A DRAHYCH
PODIELOVYCH FONODV, ak nepoznate tieto
pravidla. V piatich krokoch zistite, kedy investovat

do ETF a kedy do aktivne spravovaného
podielového fondu a zabezpecte, aby vas vynos
bol nadpriemerny a aby ste neplatili zbytotné

poplatky.
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Ziskat €ahdk

Lebo zistil, Ze fudia, ktori s nim investuju €asto hfadaju navod, ako si

spravne vybrat podielovy fond. A preto vytvoril 2 strankovy dokument,
ktory im pomohol dosiahnut’ tento vysledok.

Aky vd'aka tomu dosiahol vysledok?

Za prveé 3 tyzdne mal podpisané 3 zmluvy s celkovou provizou 1676
euro. A v priebehu nasledujucich 3 mesiacov to bolo cez 10 000 EURO.

A ked som sa ho opytal, Ci ho mézem spomenut, tak mi odpisal toto:

Ahoj, mozes, bolo to urcite nad 10.000
L
e

A to mu pred tym hovorili, ze neméze ziskavat’ klientov ¢isto len z
internetu. NajlepsSie na tom je, ze...

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahdrat predaje a nechat fudi, nech sa vdm ozvd sami.
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Dusan dal za tento €as, za 3 mesiace len okolo 1000 eur (333
mesachne).

A dosiahol tak navratnost 1 ku 10.

Dal do reklamy 1000 euro a vyplulo mu to naspat’ 10 000 euro.

Ako si to mohol dovolit?

Ak si dobre pamatate, tak niekde na zaciatku tohto ebooku som vam
slubil, ze vam ukazem spdsob, ako som zarobil na reklame este skoér,
ako sa vbbec dostali fudia na konzultaciu so mnou.

Tuto metddu vam ukazem nielen u mna, ale aj u Dusana.

Ked som vam popisoval stratégiu, aku pouzival na ziskavanie kontaktov
a ohrievanie studenych kontaktov (nielen) pomocou magnetu na
kontakty (v tomto pripade ebooku), tak som vas nechtiac oklamal.
Zabudol som na jednu velmi délezitu vec. DuSan na dakovnej stranke za
zadanim kontaktu na ebook zdarma urobil jednu vefmi dblezitu vec a to...

... predaval plateny ebook.

Jeho systém vlastne vyzeral potom takto:

ocakavany hovor
alebo
stretnutie

Reklama na Ebook: Magnet na N\, Predzjlgﬁe:t;:ﬁnka s Predajna stranka s
Facebooku kontakty /| produktom formularom

Clovek zbadal jeho reklamu na Facebooku. Po zadani emailu sa dostal
na dakovnu stranku, kde si mohol kupit' plateny ebook (samozrejme, ze v
akcii).

A vyuzivali ludia tuto prilezitost?

To si piste, ze ano.

Ako mi napisal samotny DusSan:

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahanat predaje a nechat [udi, nech sa vdm ozvu sami.
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,KdeZe som predal 25 ebookov po 14 eur, tak mi pokryli naklady na
reklamu na FB.”

kedZe som predal 25 ebockov po 14 eur, tie mi pokryli naklady na reklamu na FB, tak
som ich mal zadarmo. inak platim za kontakty dost vela cca 1-1.5 eur

Toto bol udaj len po 3 tyzdnoch kampane.

A ¢o je este lepSie, na svojej fanpage mal v tom ¢ase len okolo 400
fanusikov. Konkrétne 422. Neviem, ¢&i to tam dobre vidno &
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Takze drviva vacésina klientov, ak nie vsetci. PrisSla prave z reklamy.
Dusan je skvely klient, lebo si uvedomuje, ze ked ma fungujuci systém,

tak by mal do reklamy investovat' o najviac, ako sa len da, lebo vdaka
tomu “zadupe” konkurenciu do zeme.

Vlastne si bude méct “kupovat” legalnym spésobom ich klientov. A teraz
vam mozno napadla otazka:

Preco by ste mali pouZivat magnet na kontakty,
ked ludom mozete rovno predavat?

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahdrat predaje a nechat fudi, nech sa vdm ozvd sami.
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Podfa prieskumov agentury C3 Metrics, trva 22 dni odkedy sa ¢lovek
zacCne zaujimat o kupu produktu alebo sluzby - napriklad, Ze si o tom
zacne nie€o Googlit a tym, Ze realne nakupi.

A chce to az 32 kontaktov a preto mojim klientom vaésinou
odporuc¢am, vyuzivat’ magnet na kontakty a budovat’ databazu.

Tu je modelovy priklad a vysvetlenie, prec¢o by ste to mali robit’.

- Predstavte si, Ze pomocou reklamy dotiahnete na vasu predajnu
stranku 100 fudi

- Ztych 100 fudi by vam napriklad 5 ludi vyplnilo formular, ¢o by bol
velmi dobry vykon

- 2 by si s vami dohodli hovor

- A1 by ste predali

Vy by ste takto mali 5 kontaktov, ale az 95 l'udi, za ktorych ste
zaplatili v reklame, ale pravdepodobne sa nikdy nevratia. Lebo
nemaju doévod.

A najdrahsia Cast reklamy je t4, ktora sa nepremeni na klienta, alebo
aspon na kontakt na potencialneho klienta.

Dobre Peto, ale ¢o mam urobit s fludmi, ktori mi
sice nechali kontakt, ale nevyziadali si hovor?

To je velmi dobra otazka, mali by ste im dat’ viac moznosti, aby si s vami
dohodli hovor.

Ale, ako to urobit bez toho, aby ste boli otravni a nudni?

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahanat predaje a nechat [udi, nech sa vdm ozvu sami.



https://namaximum.eu/bonusovy-trening/

Plati pravidlo, Ze ¢im vac¢siu hodnotu ludom date a ¢im viac ponuk im
date, tym viac zarobite.

Ako ludom davat stale tu istu ponuku?

S Fud’'mi d’alej komunikujte, napriklad:

- emailom - ak vam konverzny mechanizmus alebo magnet na
kontakty na nich ziskal kontakt

- reklamou na Facebooku - preto treba mat Facebook pixel,
vytvorené publika a spravne zacielenu a otextovanu reklamu

Facebook pixel je kus kodu, vdaka ktoréemu Facebook za vas oznaci
ludi, ktori boli na vasom webe (ktori pravdepodobne maju zaujem o vasu
problematiku a su to potencialny buduci kupujuci) a vy vdaka tomu na
nich viete znova cielit' reklamy na Facebooku a Instagrame a opakovane
sa tymto fudom pripominat.

Urdite vam odporu¢am ako jednu z prvych veci, aby ste si vytvorili
a nastavili Facebook pixel, navod, ako na to najdete tu >>

- alebo telefonicky - na vasich klientov, v tomto pripade neporusite
GDPR - lebo si uplatnite takzvany “opravneny zaujem”

Alebo vas takyto fudia mézu kontaktovat’ sami, ked im ponuknete pomoc
emailom a reklamou.

V niektorych odvetviac sme si spominali, Zze staCi mat' Facebook reklamu
a magnet na kontakty. A predajnu stranku, ale niekde je dblezité aj dalej
komunikovat.

A teda posielat emaily, cielit reklamu alebo volat' a posielat im hodnotny
obsah, davat im hodnotu a vzdy v tej hodnote odkazovat na predajnu
stranku.

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahanat predaje a nechat [udi, nech sa vdm ozvu sami.
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V niektorych odvetviach, staci:

Magnet na Predajna
REKLAMA Z kontakty ‘ stranka Emaily
so Ziadostou Reklama
FACEBOOKU o hovor Obsah

Hovory

ESte mam pre vas maly tip na zaver:

Ve

Najvacsia chyba, ktoru ludia robia je, ze zmenia
fungujuci a dlhé roky zauzivany predajny proces.

Ako to myslim?

Snazia sa dostat fudsky faktor, samych seba, von z predajného procesu.
Ale to je pri predaji prémiovych sluzieb, ktoré sa Casto robia na mieru
velmi, velmi tazke.

Pravdepodobne uz sami viete, Zze takéto sluzby sa najlepsSie predavaju
na osobnom stretnuti alebo telefonickom hovore.

A preto potrebujete najskor vytvorit' konverzny mechanizmus, teda
mechanizmus, ktory vam bude generovat’ hovory alebo stretnutia
za vas a idealne cely tento proces ¢o najviac automatizovat’ a
duplikovat’.

Tento mechanizmus “nepredava” vasu sluzbu, ale “predava” hovor s
vami. Len moznost, aby si ludia dohodli hovor s vami. Aky pouZzit?

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahdrat predaje a nechat fudi, nech sa vdm ozvd sami.
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NajlepsSiu skusenost mam s predajnymi strankami.
Preco?

Lebo ludia, ktori maju peniaze (a predpokladam, Ze prave takychto
chcete za klientov) ¢asto nemaju Cas, aby pozerali dlhé videa a predajnu
stranku si dokazu velmi rychlo prebehnut a zistit, Ci ich ponukana sluzba
zaujima alebo nie.

Tu je par dovodov,
preco predajna stranka casto dobre funguje:

- Lebo ked’ date nizSiu bariéru vstupu, poprosite [udi len o to, aby
si s vami dohodli hovor a nemuseli vam hned platit, tak vtedy je
tam mensi odpor

- A vtedy je aj vacsia interakcia, na hovore mézete mat otazky,
ludia mézu mat na vas otazky a vy im odpoviete a pomoézete im a
tymto sa automaticky vybuduje aj...

- vysSSia dévera. A tym, Ze fudom na hovore uprimne pomézete a
nebudete im len predavat a tlacCit, tak sa vybuduje a;...

- reciprocita - oni budu mat zavazok, ze vam budu chciet’ dat’ nieCo
spat a budu sa chciet stat’ vasimi klientami.

Tu je par dovodov, prec¢o
predajna stranka niekedy proste nefunguje, méze to byt

- zly nadpis

- zly text

- vysoka bariéra vstupu

- alebo to, ze tuto stranku videlo len malo ludi

Dobrou spravou je, ze vaésina tychto chyb sa da pomerne rychlo
odstranit’ tym, ze urobite len mali zmenu.

Aku?

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahanat predaje a nechat [udi, nech sa vdm ozvu sami.
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Odporuc¢am vam, inSpirujte sa predajnymi strankami v tomto ebooku
a malo by vam to fungovat...

... pamatajte, ni€ vam neslubujem, nie som ziadna vedma. Ale ked veci
z tohto ebooku aplikujete do praxe, tak niekolkonasobne zvysite vasu
Sancu, ze uspejete.

Ja vam dakujem velmi pekne, ze ste sa docitali az sem.

A teSim sa, na vaSe uspechy pri ziskavani stretnuti a hovorov
Z internetu.

S pozdravom

Peter ,Peo” Celko

PS: Slubil som vam, ze vam ukazem aj moju stratégiu,pri ktorej som
investoval mojich vliastnych 556,81€ do reklamy a ziskal vd’aka
tomu prijem 3783,33€

Tu je jej strucny prehlad, ale je o troSku komplikovanejSia a na dlhSie
vysvetfovanie. Preto som video, rozhovor pre Erika Hoffmanna do funnel
clubu umiestnil do vasej bonusovej sekcie, ktoru najdete takto:

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahanat predaje a nechat [udi, nech sa vdm ozvu sami.
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Chodte na adresu www.namaximum.eu/strategia-bonusy a zadajte tam
vas email.

Méj systém vam automaticky posle pristup do chranenej ¢lenskej
sekcie s vasimi bonusmi — vratane rozhovoru o tejto mojej
stratégie, ako som ziskaval klientov na platené konzultacie

a copywriterské sluzby (ktoré uz nerobim @)).

Pozrite si aj vas bonusovy tréning na vyZiadanie zdarma, s nazvom:
3 kroky, ako prestat nahanat predaje a nechat [udi, nech sa vdm ozvu sami.
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