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Posuiite sa nizZSie a zacnite Citat vasu kapitolu
zdarma — nie je prva v knihe ani posledna...

Ak uz teraz viete, Ze chcete ziskat zvysok tejto
knihy v PDF tak kliknite sem a vyuzite 58% zlavu.

Prajem vam prijemné Citanie a vela klientov
z internetu @

Dnesni kupujuci = horuce publikum
Toto nie je 1. April.

Potil som sa! Viac ako obvykle.

Kliknite sem a ziskajte celu knihu v PDF — ebook s 58% zlavou hned' teraz >>>
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BOL prvy April...

...a ja som prave odoslal najkratsi emailov v mojom zivote. A to som
ich odoslal uz doslova stovky, ak nie tisice.

Mal som stres, Ci to bude fungovat. Nevedel som, €i mi vébec niekto
odpovie.

A ak ano, ako budu ludia reagovat™?

Budu sa hnevat? TeSit? Budu chciet moju pomoc?

Mal som pocit, ze sa celu vecCnost' ni€ nedialo, tak som...

Skopiroval text emailu, troSku ho upravil a dal aj na méj osobny profil na
Facebooku.

A TO SOM NEMAL ROBIT!

Ubehlo desat’ minut a mne prislo 11 odpovedi na email!

Konecnym vysledkom bolo 149 komentarov, ako mézete vidiet na
screenshote tohto statusu:
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= . Peter Celko
‘1 1. aprila - & »

Ked chces, aby som ti osobne
pomohol ziskat’ viac klientov z

internetu, tak napis do
komentarov: Ano, chcem! @ a
poslem detaily(Y)

O Tomas Porubsky, Peter Fichna a 13 dal3ich 149 komentarov
o Paéisamito () Komentovat' &> Zdiefat
Zobrazit 20 dalSich komentarov 50z70

(A ano, polovica z nich boli moje odpovede, takze realne to bolo okolo 74
zaujemcov)

Kedykolvek Ma prilohu Komu: Peter Celko Nepreéitané

Oo- ¢

Michal, Peter E: [SPAM] Toto nie je 1. April
Toto nie je 1. April
Toto nie je 1. April
Toto nie je 1. April
e 1. April - Diia st
Toto nie je 1. April
Toto nie je 1. April
Toto nie je 1. April

&l image.jpg
richie32, Peter orus Re: Toto nie je 1. April

Viadimir, Peter Toto nie je 1. April

Zuzar et Toto nie je 1. April

Adriana, Peter Re: Toto nie je 1. April

a 61 emailovych odpovedi :-)

Samotny email vyzeral takto:
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Ahoj.

Ak chces, aby som ti osobne pomohol ziskat viac klientov z internetu, tak
daj odpovedat’ na tento emial a ja ti poSlem detaily.

S pozdravom
Peo

PS: Toto nie je 1. aprilovy Zart.

Ni¢ zlozité @)

Je to ako keby ste ludom povedali: ,Mam pre vas kolaciky, chcete?*

(Ked som tento priklad spominal mojej priatelke Stanke, tak ma skoro
,zjedla® — miluje kolaciky a ja milujem ju <3)

Proste som, v emaili aj statuse:

1. Ponukol pomoc (Ked' chces, aby som ti osobne pomohol s X)

2. Ponukol benefit, ktory ziskaju, ked'’ si vyZiadaju moju pomoc
(to je to X — v tomto pripade ziskat viac klientov z internetu)

3. Dal inStrukcie, ¢o maju urobit (tak potom Y — daj odpovedat’ na
tento email alebo napi§ do komentarov Ano, chcem!)

4. Prezradil, ¢o sa stane potom, aby nemali obavy (poslem detaily)

Cely vzorec potom vyzera nasledovne:

,Ked chcete, aby som vam pomohol s X, tak potom urobte Y a stane sa
Z.“— Ako vravim, nic¢ zlozité.

Napadlo mi, ze vel'mi vela l'udi komplikuje veci a ponuky, preto som
si povedal, ze to urobim vel'mi jednoducho (dokonca na 1. Aprila).
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Na komentare som odpovedal: ,Ahoj, detaily vid v sprave @)“ a v sprave
som posielal link na ponuku mojej pomoci zdarma (vtedy za zalohu 17€).

Ahoj Michal.

dakujem ti velmi pekne za tvoj zaujem. Tu su detaily »> www chcempomoc sk

S pozdravom

Peo

Takto vyzerala odpoved' v emaili. Vid' obrazok nad tymto textom.

A nie, nebola to ziadna automatizacia. To meno som tam vzdy pisal
osobne. Bola to poriadna makacka, pri 61 odpovediach.

Na stranke, kam som ich posielal nasli f'udia kratky popis, ako to
prebieha:

- Vymyslel som klientom stratégiu na mieru

- Zavolame si cez Skype, 1 na 1

- A ak ¢lovek nebude spokojny, tak mu darujem kurz v hodnote 97
EUR
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Chcete, aby som pre vas navrhol marketingovu
stratégiu, ako ziskavat eSte viac klientov
z internetu na mieru, Uplne zdarma?

A_—

7 kancelarie Petra Celka
v Banskej Bystrici
Maj, 2020

Vyhradil som si ¢as, aby som pre vas mohol osobne pripravit ‘

marketingovu stratégiu, na mieru

Zavolame si cez Skype a doslova pripravim marketingova stratégiu na mieru, pre vas

a vase podnikanie.

Ked budeme hatovi, tak vam poslem zaznam z hovoru a moje poznamky, aby ste to vedeli
okamzite aplikovat do praxe.

Ako to bude prebiehat?
Zacnem vam pomahat este skor. ako si zavoléme

Pozriem sa na vas web, prejdem si vietkymi procesmi a budem si véimat, ako vSetko funguje

a £o by som navrhol vylepsit

Potom si zavolame, jedna na jedna

PouZijeme na to Skype, aby sme si mohli navzéjom zdielat obrazovky a aby som vam mohol

nazivo ukazat, ¢o mam na mysli
Vsetko vam pripravim na mieru, §peciaine pre vase podnikanie, na zékiade toho, ¢o mi

prezradite o vasich cieloch, sposoboch ziskavania kontaklov a predaja

Je to zdarma a
nie je v tom Ziadny hacik

&o vas pravdepodobne vedie k otazke: "Peto, preéo by si toto vietko robil uplne zdarma?"
Budem k vam uprimny. Toto je jeden zo spdsobav, ako ziskavam klientov.

sté percento fudf ktorym takto pomédham ma na konci poziada, aby som im s tym pomohol
a zaplatia si moje sluzby. Moje sluzby stoja 97€ na hodinu.

Ked sa tak stane, tak vam presne poviem, aké stranky vytvorit, o na ne napisat, ako ich
prepojit, aky obsah tvorit, aké maily napisat' @ mnohé dalsie uZitoéné veci. Vy uz nemusite

mysliet na ni¢
TekzZe, toto je moja "skryta motivacia"

Avsak

NEBUDEM na vas tlacit
Ani néhodou

Nebudem na vés tlacit. aby ste sa stali mojimi klientami, lebo necham hodnotu mojej pomoci

zdarma, aby prehovorila za mria

Verim, Ze kampaifi, ktord pre vés navrhnem zdarma dokaZe transformovat vase podnikanie od

zékladov.
Garantujem vam to.
Ale to by predsa mohol povedat kazdy. no nie?

A proto som ochotny slibit vam toto

Darujem vam online kurz
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v hodnote 97 EUR, ak sa vam to nebude pacit

Ak mi pocas nasho rozhovoru poviete, Ze sime spolu len strécali Cas, tak vam okamzite

darujem online kurz v hodnote 97 EUR, ako odskodné za hodinku, ktord spolu stravime
Nie je v tom ziadny hacik. Ziadne "male pismena"

Zzkladom je, Ze vam navrhnem marketingov(i stratégiu na mieru a dam vam aj zéznam z nase|
konzultédcie a moje poznamky, aby ste ju vedeli uplatnit’ prakticky okamZite

Potom sa mozno budete chciet stat’ mojimi klientami. A mo2Zno nie. Ja na vés nebudem tlacit

A ak si budete mysliet, Ze ste so mnou len stracali Cas, tak vam darujem kurz v hodnote 97
EUR

Ked chcete ziskat' marketingovu stratégiu na mieru, zaznam z konzultacie a moje
poznamky, tak zacnite hned' teraz a vyplnte formularu pod tymto textom.

Chcem vediet viac >>>

POTREBUJES POMOC?

NapiE mi na peter.celko@namaximum.eu, alebo zavolaj na 0942 420 290.

Potom Klikli na tlacidlo s textom Chcem vediet viac >> a vyplnili svoje
meno, priezvisko, telefonne Cislo a email.

Po zadani kontaktnych udajov sa dostali na druhu stranku, kde boli
detaily. Tato sluzba nebola pre vSetkych.

Museli:

- Uz mat fungujuce podnikanie
- Byt ochotni investovat do reklamy
- Vediet nasledovat jednoduché inStrukcie

Plus som ich Ziadal o uhradenie 100% vratnej poistnej zalohy, ktora sluzi
ako poistka na to, aby fudia prisli na hovor.

Vratil by som im ju, ak by neboli spokojni a naviac by dostali kurz
v hodnote 97 EUR.

Co sa stalo potom?

Potom boli presmerovani na objednavkovy formular, kde mohli
zaplatit’ zalohu, pripadne si priamo objednat’ platenu konzultaciu (v
tom Case za 97 EUR, dnes uz 200€).
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Aby ste vedeli lepSie precitat tuto stranku, aj stranku s detailmi ponuky,
tak chodte na www.namaximum.eu/strategia-bonusy a zadajte tam vas
email.

MGj systém vam automaticky posle pristup do chranenej ¢lenskej
sekcie s vasimi bonusmi — vratane detailnych screenshotov tychto
stranok v PDF (uz ich nemam aktivne v tejto podobe — mal som az
priliS vela zaujemcov a preto som musel zvysovat’ ceny).

Je to uplne nenatlakové. Len sa ludi opytate, chcete to a to? Dajte mi
vediet. Dajte odpovedat na email alebo mi napiSte do komentarov
a potom s nimi zaCnete konverzaciu.

Je to uplne zdarma, ale ddlezité je mat pred tym databazu kontaktov, Ci
uz emailovych alebo fanusikov na fanusikovskej stranke alebo priatelov
na osobnom profile.

V koneénom doésledku cely tento proces vyzeral takto:

tiastkova ponuka 4\ celd ponuka 4\ . .
| (pomoc zdarma + (s podmienkami a f ogthEZ?:grghu
zadanie emailu) —l/ zalohou) —l/

Status na
Facebooku

A vysledky?

Pre tych, o maju radi konkrétne Cisla:
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Do 24 hodin od zverejnenia tohto statusu a zaslania emailu sa 187
Fudi dostalo na €iastkovu ponuku. 13 mi nechalo email a 6 zaplatilo
zalohu 17€. Teda si dohodlo konzultaciu a zaplatili mi za to 17€.

Celkovo z toho bolo nakoniec 15 konzultacii a obrat 897€ v platenych
konzultaciach.

Viem, ze to nie su milidny a ze som vam sfubil, ze vam ukazem
stratégiu, ktora mi vygenerovala prijem 3783,33€ - ukazem, len Citajte
dalej a pozorne.

Ale takmer 900€ za par minut prace, napisanie 1 statusu a emailu (a
15 hodin konzultovania ,,zdarma*) nie je zly vysledok, no nie?

Co som mohol urobit lepsie?

- Pouzit niektorého chatbota, na automatické nastavenie odpovede
alebo delegovat’ odpovedanie na moju asistentku. Ale vobec som
netusil, ze bude taky velky zaujem. Mal som obavy, Ci mi vbbec
niekto odpovie.

- Dat presnejSie instrukcie v emaili, lebo mi niektori ludia poslali len
prazdny email ako odpoved (doslova nasledovali inStrukcie)

Kratke zhrnutie:
Dnesni kupujuci su najvdacnejSia skupina a najlahSie sa im predava.

Dajte im priamu ponuku a dajte si pozor, aby ste ich nevykecali
z obchodu.
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Tu na 100% plati to, o povedal Jay Abraham — jeden z najlepSich
a najdrahsSich biznis konzultantov na svete:

(13

»,Niekedy najlepSi sp6sob, ako predat kona je zakri¢at. ,Kén na predaaaj

Buduci kupujuci = teplé publikum
(nie homosexualne :-P)

Peo, Peo...
(Mala vsuvka:

Peo, tak ma volaju moji kamarati a klienti — viem, ze to znie ako meno
pre somarika, ale tato prezyvka vznikla pri kontakte s AmeriCanmi, ktori

J

nevedeli vyslovit , t “ v mojom mene Peto. Nieze by slovo Pitr nebolo
v Amerike rozSirené :-D

Ale podme spat...).
Musime sa ti s nie€im pochvalit.
AHA!

Mame plny kalendar na August a to sme si mysleli, ze vtedy su fudia na
dovolenkach.

SUPEEEER ®
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Hovorila mi Zuzka Suchalova na nasej spolognej konzultacii.

Spolu s manzelom Martinom Suchalom, $pi¢kovym zvaraéom (ano,
ditate spravne — ZVARACOM!) eurépskej, ak nie svetovej irovne
vlastnia web https://www.skillwelding.com/, vd'aka ktorému
predavaju kurzy zvarania nazivo.

A poviem vam, Ze takéto kurzy rozhodne nie su uplne lacna zalezitost.
V Case, ked som sa s nimi naposledy rozpraval, tak stal den takéhoto
kurzu 150 EUR a kurz bezne trval 10 dni.

Co je okolo 1500 EUR za jeden kurz.

Martin Suchal je $picka v zvarani a vie velmi dobre predavat na
osobnych stretnutiach alebo cez telefén.

Ked sa rozhodol kontaktovat ma, uz mal predajnu stranku, vd'aka ktorej
mu fudia nechavali na seba kontakty a poziadali ho, aby im zavolal a dal
viac informacii (rozumej ,predaj“) kurzy zvarania. Chcel len poradit

a vylepsit ju.

EsSte pred tym, ako vam ju ukazem si myslim, Ze potrebujete pochopit...

Co potrebujete pochopit? To sa dozviete vo
zvysnych kapitolach tejto knihy v PDF.

Ak to chcete vediet, tak kliknite sem a ziskajte ju
s 58% zlavou hned teraz >>>
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